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Στόχοι 

Στο τέλος του προγράµµατος κάθε συµµετέχων θα:  

• έχει αναλύσει µια τρέχουσα πρόταση και παρουσίαση, που 
θα έχει φέρει µαζί του στο πρόγραµµα και θα έχει αναλογιστεί 
τα ισχυρά και ασθενή σηµεία που αυτή έχει 

• έχει κατανοήσει και εξασκηθεί βάσει των οδηγιών για τον 
σχεδιασµό και την προετοιµασία µιας παρουσίασης 

• έχει καταλάβει και ασκηθεί, χρησιµοποιώντας ένα µοντέλο 
βασισµένο στην έρευνα ώστε να επιλέγει και διατάσσει το 
περιεχόµενο της παρουσίασης / πρότασης 

• είναι σε θέση να επιλέξει και να προετοιµάσει τα κατάλληλα 
γραφικά, διαφάνειες, οπτικά βοηθήµατα και παραδείγµατα για 
την καλύτερη υποστήριξη της παρουσίασης  

• έχει καταλάβει και θα είναι ικανός να περιγράψει το µοντέλο 
δεξιοτήτων συµπεριφοράς που χρησιµοποιεί κανείς για να 
παρουσιάσει σωστά το θέµα του 

• έχει προγραµµατίσει, προετοιµάσει και θα έχει κάνει 
παρουσιάσεις χρησιµοποιώντας τις κατευθυντήριες γραµµές 
και τα Μοντέλα ∆εξιοτήτων που έχει διδαχτεί κατά τη διάρκεια 
του προγράµµατος 

• έχει λάβει δηµιουργική πληροφόρηση για την απόδοσή του 
βασισµένη πάνω στην Ανάλυση Συµπεριφοράς που έχουν 
κάνει οι εισηγητές, έτσι που να µπορεί να εντοπίσει περιοχές 
για βελτίωση µετά το σεµινάριο.  

Σε ποιους απευθύνεται 

Απευθύνεται σε όλους αυτούς που συµµετέχουν στην 

προετοιµασία προτάσεων ή διαγωνισµών και την παρουσίασή 

τους στην οµάδα αγοραστών του πελάτη.  Ειδικότερα, εάν 

απαιτείται στην πώληση να συµµετέχουν τεχνικοί, η οµοιοµορφία 

του στυλ και το πειστικό µήνυµα θα βελτιωθούν εάν η οµάδα 
πώλησης συµµετάσχει µαζί στο πρόγραµµα. 

 

 

 

 

 

 

Περιεχόµενα Προγράµµατος 

Προβλήµατα των Παρουσιάσεων 

• Μια αρχική παρουσίαση και άσκηση που θα επιτρέπει σε 
κάθε συµµετέχοντα να προσδιορίσει τις αδυναµίες και τις 
ανησυχίες που έχει σε σχέση µε το υφιστάµενο στυλ του. 

∆εξιότητες των Αποτελεσµατικών Παρουσιάσεων (∆ΕΕΠΕ) 

• ∆όµηση, Ενσωµάτωση, Επεξεργασία, Ποικιλία και Έµφαση 

Περιεχόµενο των Πειστικών Παρουσιάσεων 

• Περιγραφή των υφιστάµενων συνθηκών, προβληµάτων και 
συνέπειες που προκύπτουν από τα προβλήµατα του πελάτη. 

• Ανάγκες, όπως αυτές διατυπώθηκαν από τον ίδιο τον πελάτη. 

• Τα κριτήρια του πελάτη για τον ιδανικό προµηθευτή και πώς 
εσείς τα καλύπτετε. 

• Τα προβλήµατα και οι συνέπειες των προβληµάτων του 
πελάτη. 

• Οι λύσεις που ανταποκρίνονται στις ανάγκες του πελάτη. 

• Τα κέρδη και η αξία των λύσεών σας. 

• Χειρισµός των ανησυχιών του πελάτη για το ρίσκο που 
παίρνει, τα κόστη, το χρόνο εφαρµογής, το «ξεβόλεµα».  

Στυλ Παρουσιάσεων 

• Συνήθη λάθη. 

• Ισορροπία και σωστά µηνύµατα. 

• Χειρισµός δύσκολων ακροατηρίων. 

Σχεδιασµός και Προετοιµασία της Παρουσίασης 

• Επιλογή πειστικού περιεχοµένου. 

• Συνέχεια και δόµηση 

• Παραδείγµατα: οπτικοποίηση, βοηθήµατα και εξοπλισµός 

• Στήσιµο του χώρου: Υπέρ και Κατά  

Αριθµός Συµµετεχόντων και Εισηγητών 

Το πρόγραµµα διεξάγεται από έµπειρους εισηγητές της 

Huthwaite, όταν αυτό είναι δυνατό, στην αγορά του πελάτη.  Για 

να εξασφαλιστεί η µέγιστη δυνατή συµµετοχή και η προσοχή σε 

κάθε έναν από τους εκπαιδευόµενους ο αριθµός τους 
προσδιορίζεται σε ένα µάξιµουµ οκτώ ατόµων. 

Επισκόπηση – Πειστικές Παρουσιάσεις Πώλησης 


